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QUIENES SOMOS

Creada en 1981, AERCE es la asociacion profesional sin adnimo de lucro que representa los intereses de
los profesionales y departamentos de Compras, Contratacion y Aprovisionamiento de Espana, fanto de
empresas u organizaciones privadas espanolas o de cardcter multinacional, como de entidades y
organismos de la Administracién Publica.

Miembro de la IFPSM (International Federation of Purchasing and Supply Management, Federacion
Internacional de Compras y Gestion de Suministros)., que agrupa a 44 asociaciones del sector en todo
el mundo, la vocacién de AERCE es la de convertirse en el principal hub del sector en innovacion y
conocimiento de la materia en Espana.

Gracias a las Juntas Territoriales con las que cuenta la asociaciéon y que le otorgan una amplia presencia
en Espana, AERCE es un participe social de referencia para impulsar la economia en nuestro pais:

« Canalizando la traccion empresarial y la innovacion de la cadena de suministro.
- Disenando ambiciosos programas de formacion acreditada en Compras.
- Desarrollando y siendo garantes de dos normas certificables:

- Norma UNE 15896 de Compras de Valor Anadido
- Norma I1ISO 20400 de Compras Sostenibles
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QUIENES SOMOS

42 anos impulsando la funcion de Compras

Mas de 800 asociados (entre profesionales de Compras, pymes,
grandes empresas y organismos publicos) y de 7.000 beneficiarios

25 Congresos nacionales de profesionales de Compras
Celebradas 11 ediciones de los Premios AERCE

Mads de 30.00Oprofesionales formados en AERCE Business School

40 eventos celebrados en Espana
Un total de mas de 2.500 inscritos
Mads de 638 alumnos matriculados

3.319 horas lectivas impartidas
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POR QUE AERCE

La adquisicion de bienes y servicios puede llegar a suponer hasta el 75% de los gastos totales de una
empresa, por lo que una compra eficiente y sostenible contribuye a incrementar sus beneficios y su
rentabilidad haciéndola asi mas competitiva.

Mdas aun en un mundo globalizado, en el que cualquier variable puede afectar a la cadena de suministro:
cambios en la situacion geopolitica, irrupcion de nuevos mercados, desarrollo y aprobacion de normativas
cada vez mas rigurosas, necesidad de alineamiento con las politicas ESG (Enviromental, Social and
Governance) impulsadas por las organizaciones, obligatoriedad de adaptar cada proceso al nuevo
escenario tecnoldégico.. Una serie de variables a las que los profesionales de Compras tienen que hacer frente.

MAS UNIDOS. MAS . MAS

Como aglutinador del colectivo y mdaximo conocedor de sus inquietudes, AERCE pone a disposicion de sus
asociados los recursos y herramientas necesarios para un desempeno 6ptimo de la gestion de Compras.
Asimismo, apostando desde sus inicios por impulsar la profesionalizacion y la especializacion de este darea, ha
logrado crear una comunidad de profesionales que se muestran cada dia mds unidos, que se sienten mas fuertes
y que son capaces de crear valor en sus organizaciones para que lleguen mas lejos.

ADOPTANDO LAS MEJORES PRACTICAS,

COMPARTIENDO EXPERIENCIAS, APOSTANDO POR LA FORMACION, IMPLEMENTANDO PROCESOS DE MEJORA
CREANDO SINERGIAS, ADQUIRIENDO NUEVOS CONTINUA, CONVIRTIENDO A LOS
ESTABLECIENDO ALIANZAS CONOCIMIENTOS, APRENDIENDO PROFESIONALES DE COMPRAS EN

DE CASOS DE EXITO PROTAGONISTAS DEL CAMBIO
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POR QUE AERCE

Animo a asociarse a AERCE
a cualquier profesional con
inquietudes y ganas de liderar
en su empresa el cambio hacia

<l

El departamento de compras es a dia de hoy
una de las dreas mads estrategicas de las
companias. Un departamento clave para ser
competitivos y continuar creciendo. En este

una funcion de Compras

estratégica y generadora de
valor. En ella, y en su business school, va a
encontrar el partner ideal que le proporcione
la formacion y la informacion necesarias para
llevar a cabo su proposito.

L L]
‘?’ sentido, AERCE nos ha proporcionado un
espacio donde intercambiar experiencias
y conocer los actuales y futuros desafios a los que nos
enfrentamos los profesionales de Compras. Es, en definitiva,
un espacio de colaboracion para afrontar los retos de futuro
y continuar siendo competitivos.

GRUPO BECO HINE RENOVABLES

Sersociode AERCE es

fundamental para

los profesionales

de Compras. A nivel

personal, el Curso

de experto en la
UNE 15896 me permitid conocer a
grandes profesionales y adquirir
una formacion muy valiosa para mi
dia a dia profesional.

AERCE es el

foroideal para

compartir

experiencias,

informacion

y formacion

entre colegas de profesion a
través de los multiples
servicios y canales que
proporciona.

Soy miembro de AERCE desde

hace mds de 15 anos y he
realizado varios cursos Yy
formaciones con grandes
profesionales de Compras.
AERCE brinda un entorno
formativo y de networking muy util para el
desempeno de la profesion. Ademds ofrece
tfalleres y jornadas gratuitas sobre varios
sectores y categorias. Su congreso es un must;
el momento en el que te evaluas a ti mismo y
descubres cudnto de cerca o de lejos estds de
las mejores prdcticas en Compra.

RECIPHARM
SERUNION

SELENTA

NERCE
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AERCE pone a disposicion de sus asociados multiples recursos y herramientas que, ademas de acercarles
toda la actualidad del sector, les ayudan a mejorar la gestion cotidiana en Compras asi como su
desempeno profesional:

CANALES DE COMUNICACION E INFORMACION PROPIOS
Un inmejorable vehiculo de acceso e intercambio de informacion para los profesionales de Compras y para dar visibilidad
a nuestros asociados

- Canal Gestion de Compras: reportajes, articulos, videos y entrevistas con especialistas y profesionales del
sector.
- App AERCE: directorio de expertise, chat, cool corner, eventos, networking, actualidad en Compras, etc.

- Area privada para asociados en www.aerce.org
- Newsletters semanales
- Redes sociales

INFORMES Y ESTUDIOS
Reportes de actualidad vinculados a la funciéon de Compras (evolucion de precios de materias primas y energia, estudios
de coyuntura industrial, etc.)

TENDENCIAS EN COMPRAS
Articulos de andlisis sobre mercados especificos, Compras por categorias y sectores de actividad, market intelligence, etc.

VENTAJAS FORMATIVAS AERCE BUSINESS SCHOOL
Acceso a contenidos formativos y becas exclusivas en formaciones tutorizadas.

CONGRESO AERCE Y PROCUREMENT DAYS TERRITORIALES
Acreditacion incluida en los eventos de referencia organizados anualmente por AERCE.

PUBLICACIONES
Informe de Salarios en Compras asi como libros y guias técnicas sobre diversos aspectos relacionados con esta funcion
profesional.
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CONTENIDOS DE EXPERTOS EN COMPRAS
Acceso a presentaciones y videos de las conferencias impartidas por los expertos y ponentes en los eventos organizados
por AERCE.

FORO DE COMPRADORES
Espacio online para asociados en el que realizar consultas o intercambiar experiencias y conocimiento sobre Compras.

ASESORAMIENTO JURIDICO
Respuestas a cuestiones legales relacionadas con Compras y contratacion en general que puedan resolverse de forma
directa.

HERRAMIENTA DE AUTOEVALUACION NORMA EUROPEA DE COMPRAS
Acceso a la herramienta de autoevaluacion de la Norma UNE 15896 de Gestion de Compras de Valor Anadido.

GUIA DEL COMPRADOR
Un completo directorio de proveedores que recoge resenas de todos los asociados.

VENTA)AS PARTNERSHIP AERCE
Un nuevo servicio que incluye:
- Herramientas para el comprador que ofrecen condiciones ventajosas y acceso preferente a recursos
profesionales proporcionados por colaboradores de referencia de AERCE.

- Ferias y Congresos que proporciona acreditaciones gratuitas a las principales ferias y congresos
relacionados con Compras a nivel nacional, asi como otras ventajas adicionales.

- Club AERCE que pone a disposicion de los asociados ventajas complementarias e interesantes descuentos de
servicios ajenos a la funcion de Compras.

DESARROLLO DE CARRERAS PROFESIONALES
Con un gran flujo de procesos de seleccion abiertos, este servicio facilita a las empresas encontrar el perfil profesional
que buscan y que mejor se adapta a sus necesidades y, a la vez, permite a los candidatos acceder a interesantes
posiciones en Compras.
Asimismo, se ofrece la posibilidad de realizar un Servicio de andlisis de los perfiles de Compras en base a la formacion y
experiencia del candidato frente a los requerimientos de cada puesto de trabajo ofertado.

DOSSIER
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TITULACION UNIVERSITARIA
EN COMPRAS

Mds de 60 cursos especificos de corta duracion diferenciados
por dreas de conocimiento, cuyos objetivos son dotar al
profesional de las competencias y habilidades necesarias
para ejercer su profesion de forma cualificada y aportar
competitividad a la empresa.

Breves cursos en formato online y sin limitacion de horarios,
orienfados a que el alumno adquiera conocimientos vy
. Curso de Experto en Compras habilidades sobre aspectos concretos de Compras.

« Curso de Gestion avanzada de Compras
« Curso de Direccion de Compras

« Curso de formacion de Especialista en la
UNE 15896 en Compras

- Master Executive en Direccion de Compras Trasladamos la escuela a la empresa. Una modalidad que
permite reducir costes y personalizar la formacion de acuerdo a

* Programa Superior de Compras para las necesidades de cada organizacion.

pymes
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CADA EVENTO AERCE concibe sus eventos como inmejorables oportunidades para
’ los profesionales de Compras: conocer casos de éxito y aprender

U NA de ellos, presentar una nueva iniciativa empresarial, actualizar sus
conocimientos en Compras, estar al dia de las ultimas tendencias e incluso
abrirles la puertas a una nueva posicion laboral son solo algunas de ellas.

Para adaptarse a los objetivos de cada empresa o profesional de Compras,
AERCE cuenta con una amplia oferta de eventos que se adaptan a distintas

PARA CRECER

NERCE

necesidades y expectativas

AMBITO NACIONAL

Un evento que se ha convertido en el principal foro de discusion y
networking para los profesionales del sector a nivel nacional.

Conferencias magistrales, mesas redondas, debates y nuevas
tendencias conforman el programa de esta gran cita anual de los
profesionales de Compras.

Unos galardones que reconocen las mejores practicas en Compras hasta en
nueve categorias.

Una fuente de inspiracion y un magnifico escaparate para que las
empresas den a conocer la calidad de su trabajo y las iniciativas mds inno-
vadoras puestas en marcha.

AMBITO TERRITORIAL

Jornadas organizadas en las Comunidades
Autonomas en las que AERCE tiene presencia,
gque acercan a empresas y a profesionales
del sector nuevas tendencias, contenidos de
interés y la actualidad en Compras directamente
relacionada con el territorio en el que operan.

Encuentros de media jornada de cardcter local
en los que AERCE profundiza sobre un tema de
actualidad a través de conferencias o charlas
magistrales.
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FORMATO PRESENCIAL

Un infercambio de ideas en formato desayuno en el que se
comparte informacion de interés acerca de herramientas
O servicios de utilidad para mejorar la gestion de la funcion de
Compras.

Talleres que permiten alos asistentes actualizar sus conocimientos

mediante el andlisis de casos prdcticos, de aspectos \
relacionados con la innovacion y la tecnologia, la

sostenibilidad, o las ultimas tendencias en Compras.

Jornadas organizadas en las instalaciones de empresas FORMATO ONLINE
asociadas a AERCE, con el objetivo de que los profesionales

conozcan de cerca otros sectores y formas de hacer, al tiempo

gue intercambian opiniones y amplian su red de contactos. .
Eventos en formato virtual en los que se abordan aspectos de

interés por categoria de compras, sector de actividad y/o zona
geogrdfica.

Webinars impartidos por docentes de AERCE Business School
sobre aspectos destacados de la funcion de Compras desde una
Optica tedrico-practica.
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A través de un sencillo Ofreciendo un anadlisis certero de los En poco mds de
cuestionario de 6 aspectos esenciales de la funcion de 30 minutos

72 preguntas Compras: organizacion, procesos,
tecnologia, personas, control de
gestion y resultados
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Paseo de la Castellana ne 121 7eD Calle Aribau ne 112 2¢ , 1a

28046 Madrid 08036 Barcelona
Teléfono: 91 476 O1 44 Teléfono: 93 453 25 80

E-mail: admmad@aerce.org E-mail: info@aerce.org



http://www.aerce.org
https://goo.gl/maps/nsdkS8ChXXTU2sXY9
https://goo.gl/maps/g62YEpSugLE5KZVx6
mailto:admmad%40aerce.org?subject=
mailto:info%40aerce.org?subject=

