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Dominar la metodologia de Gestion por Categorias lo
que permite establecer un modelo para definir
estrategias especificas por categoria, para desde la
funcion de compras, incrementar la aportacion de valor
a sus organizaciones.

Luis Vega Serrano

Experto en Direccion de Compras, de formacion
Economista y Executive MBA por el IE Business School,
ha desarrollado su carrera profesional en los siguientes
sectores y empresas: automévil (ZF y Valeo),
telecomunicaciones (Telefdnica), tecnologias de la
informacion (Portum-Siemens) y  consultoria
(Optimice). En la actualidad, compagina su actividad
profesional como Socio de la consultora Optimice,
especializada en soluciones para Compras, con la
docencia como docente en AERCE Business School.
Ademas, es miembro de la Junta Directiva de AERCE
ocupando la posicion de Presidente de AERCE en la
Comunidad Valenciana.

Cristian Lienas Grande

Ingeniero Industrial MBA por Esade, ha liderado
equipos de Compras a nivel estratégico y operacional
cerca de 25 afios, en los sectores quimico,
farmacéutico y de consultoria de negocio, en entornos
multinacionales.

Ha gestionado categorias, directamente o a través de
sus equipos, con metodologias avanzadas de Gestion
de Categorias, con impacto directo de savings en la
cuenta de resultados, innovacién aplicada, gestion del
riesgoy partenariado con proveedores a largo plazo. Ha
dado mas de 20 cursos y ponencias de Compras a nivel
nacional e internacional en temas como Category
Management, Supply Risk o Supplier Relationship
Management.

Gestién por Categorias

Andlisis de la situacion inicial de las Compras
Andlisis de las Compras

La categoria

Anédlisis interno

Incremento del Valor

Anélisis de Mercado

Restricciones de las Compras

. Estrategia de Compras

10. Plan de Compras
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Telepresencial: de 15:30 a 19:00 horas..
Barcelona y Madrid: de 09:30 a 18:00 horas.

Telepresencial: Campus Virtual de AERCE.

Barcelona: Aula AERCE Barcelona. Calle Aribau 112,
2912 (08036) Barcelona

Madrid: Aula AERCE Madrid. Calle La Salle, 10 (28023)
Madrid.

AERCE no realiza los tramites para gestionar la
bonificacién.

- No Asociados: 950€ + IVA.

- Descuentos del 20% para profesionales y empresas
asociadas a AERCE:

(Nota: Aplicable unicamente para asociados del plan
vigente de cuotas, que corresponde a altas y
actualizaciones de cuota posteriores a 1-1-2017).

www.agerce.org




- Descuento de un 10% para las segundas y sucesivas
inscripciones.

- Descuento por inscripcién y pago anticipado:
descuento del 5% en aquellas inscripciones recibidas y
abonadas con una antelacion minima de un mes
respecto al inicio del curso.

- Este curso tiene plazas limitadas.
- El precio incluye la documentacion.

- Cancelacion: para tener derecho al reintegro total del
importe desembolsado de la inscripcién al Curso, se
debe comunicar a AERCE como minimo 10 dias
laborables antes del inicio del mismo. Si se comunica la
no asistencia al curso entre los 10 y 2 dias laborables
antes del inicio del mismo, se penaliza con el 50% del
importe desembolsado. Si se comunica la no asistencia
a la actividad 2 dias laborables antes de la fecha de
inicio del curso, tendra una penalizacion del 100% del
importe desembolsado. Las cancelaciones una vez
iniciada la actividad, no tendra derecho a devolucion
alguna.

- Se admite la sustitucion de la persona inscrita por otra
de la misma empresa.

- AERCE se reserva el derecho de modificar o anular la
fecha del curso. AERCE no se hace responsable de los
gastos incurridos en desplazamiento y alojamiento
contratado por el asistente.
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