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Sentamos las
bases de tu futuro

CURSO

Compra y gestion de viajes corporativos

a BARCELONA:
= BARCELONA:
« MADRID:

e |dentificar las claves para optimizar el gasto de
la cuenta de viajes en las empresas:

o Analisis del sector.

o Elaboracién de una Politica de viajes.

o Disefio de una estrategia a medio-largo
plazo con la involucracion de los
profesionales de Compras.

o Monitorizacion del proceso.

Juan del Rey Vicente

Responsable de Desarrollo de Negocio de AERCE y
durante mas de 15 afios ha desarrollado su carrera
profesional en el Sector del Viaje Corporativo.
Experiencia en proyectos de compras y gestion de
equipos. Experto en la Norma Europea de Compras de
AERCE.

1. El sector de viajes corporativos para el
departamento de Compras
e E| Business Travel, fuera y dentro de la
empresa
e Interlocutores del proceso
e  Elperfil actual del viajero
e Tecnologia aplicada a la gestion de viajes
e Compras de viajes dependiendo del sector
empresarial
e Politica de viajes y su relacién con el
departamento de Compras
2. Claves para el departamento de Compras
e Lliderazgo interno en la compra durante el
proceso
e Estrategia de compras en la contratacién del
gasto

e Claves de la optimizacion de costes

e Compliance en viajes y su relacion con
compras

e Lla relacion de Compras ante acuerdos
globales y locales

3. Gestién del departamento de Compras

e Proceso de la contratacion de los viajes
corporativos

e Modelos presupuestarios

e Andlisis de las propuestas, negociacion y
adjudicacién

e Procedimientos en la contratacion del
proveedor

e Fases en laimplementacion del servicio

e Seguimiento del contrato

Barcelona y Madrid: de 09:30 a 13:30 y de 15:00 a
18:00 horas.

Barcelona: Aula AERCE Barcelona. Calle Aribau 112, 22
12 (08036) Barcelona.

Madrid: Aula AERCE Madrid-IGS La Salle. Calle La Salle,
10 (28023) Madrid.

AERCE no realiza los tramites para gestionar la
bonificacién.

- No Asociados: 950€ + IVA.

- Descuentos del 20% para profesionales y empresas
asociadas a AERCE:

www.agerce.org




(Nota: Aplicable tnicamente para asociados del plan
vigente de cuotas, que corresponde a altas y
actualizaciones de cuota posteriores a 1-1-2017).

- Descuento de un 10% para las segundas y sucesivas
inscripciones.

- Descuento por inscripcién y pago anticipado:
descuento del 5% en aquellas inscripciones recibidas y
abonadas con una antelacion minima de un mes
respecto al inicio del curso.

- Este curso tiene plazas limitadas.
- El precio incluye la documentacion.

- Cancelacion: para tener derecho al reintegro total del
importe desembolsado de la inscripcién al Curso, se
debe comunicar a AERCE como minimo 10 dias
laborables antes del inicio del mismo. Si se comunica la
no asistencia al curso entre los 10 y 2 dias laborables
antes del inicio del mismo, se penaliza con el 50% del
importe desembolsado. Si se comunica la no asistencia
a la actividad 2 dias laborables antes de la fecha de
inicio del curso, tendra una penalizacion del 100% del
importe desembolsado. Las cancelaciones una vez
iniciada la actividad, no tendré derecho a devolucion
alguna.

- Se admite la sustitucion de la persona inscrita por otra
de la misma empresa.

- AERCE se reserva el derecho de modificar o anular la
fecha del curso. AERCE no se hace responsable de los
gastos incurridos en desplazamiento y alojamiento
contratado por el asistente.
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