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CURSO

Category Management

La Gestion por Categorias es un enfoque estratégico
para las compras y el aprovisionamiento, donde la
organizacion segmenta el gasto de los bienes vy
servicios que adquiere a sus proveedores. La
segmentacién organiza los bienes y servicios en grupos
en funcion de los mercados de compra, lo que le
permite seguir estrategias de compras personalizadas
para cada uno de ellos, lo que repercutira en obtener
mejores resultados.

Al finalizar el curso, los alumnos dominaran la
metodologia de Gestién por Categorias lo que les
permitira establecer un modelo para definir estrategias
especificas por categoria, para desde la funcién de
compras, incrementar la aportacion de valor a sus
organizaciones.

D. Jordi Solsona Sacristana

En la actualidad, Global Indirect Procurement Manager
en GB Foods. Con mas de 20 afios de experiencia en las
compras profesionales, experto en reestructuracion de
departamentos de compras, optimizacién de procesos,
sourcingy e-Sourcing. Ha sido Responsable de Compras
de Novartis Farmacéutica y ha colaborado con
consultoras diversas como Everis, Lowendal Massai,
iSOCO, Xchanging, asi como con Taurus Group siendo
Director de Compras del Grupo internacional.
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D. Luis Vega Serrano

Experto en Direcciéon de Compras, de formacion
Economista y Executive MBA por el |E Business School,
ha desarrollado su carrera profesional en los siguientes
sectores y empresas: automoévil (ZF y Valeo),
telecomunicaciones (Telefdnica), tecnologias de la
informacion (Portum-Siemens) y  consultoria
(Optimice).

En la actualidad, compagina su actividad profesional
como Socio de la consultora Optimice, especializada en
soluciones para Compras, con la docencia como
docente en AERCE Business School. Ademas, es
miembro de la Junta Directiva de AERCE ocupando la
posicion de Presidente de AERCE en la Comunidad
Valenciana.

e  Gestion por Categorias

e Analisis Situacion Inicial de las Compras
e  Analisis de las Compras

e la Categoria

e Analisis Interno

e Incremento del Valor

e  Andlisis de Mercado

e  Restricciones de las Compras

e  Estrategia de Compras

e Plan de Compras
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La formacion se realiza en el campus virtual de AERCE,
en donde los participantes del curso disponen de una
serie de herramientas de comunicacién, recursos y
contenidos con ATENCION DOCENTE CONSTANTE Y
PERSONALIZADA.

Alo largo del curso desarrollan ACTIVIDADES y CASOS
PRACTICOS, que facilitan el proceso de formacién. El
modelo de aprendizaje se estructura en torno a una
EVALUACION CONTINUA, como férmula para adquirir
progresivamente los conocimientos.

Se realizan ademas SESIONES WEBINAR ON-LINE EN
DIRECTO, para la puesta en comun de los principales
aspectos del programa.

e 12:24 de febrero de 2025, de 16:00 a 17:00
horas.

e 22:20de marzo de 2025, de 15:00 a 18:00
horas.

= ses

ESTUDIA SOPORTE DOCENTE CONTINUA, PUESTA EN .
¥ QUIERAS CONSTANTE ¥ Y PROFUNDIZANDO EN LO
PERSONALIZADO A LO LARGO DEL CURSO

El horario es en Madrid y Barcelona: Primera y
tercera sesion de 15:00 a 20:00 horas y la segunday
cuarta sesion de 9:00 a 14:00 horas.

de 10.00 a 13.30
horas

En Online y en Telepresencial: campus virtual Aerce

En Barcelona: Aula AERCE. C/Aribau, n2 112, 22 18,
08036 Barcelona.

En Madrid: Aula AERCE en IGS La Salle. C/La Salle
n210, 28023 Madrid.

TIf.: 93 453 2580
Email: formacion@aerce.org

O através de www.aerce.org

AERCE no realiza los tramites para gestionar la
bonificacién

- No Asociados: 1.265€ + IVA

- Descuentos del 20% para profesionales y empresas
asociadas a AERCE:

(Nota: Aplicable inicamente para asociados del plan
vigente de cuotas, que corresponde a altas y
actualizaciones de cuota posteriores a 1-1-2017)

- Descuento de un 10% para las segundas y sucesivas
inscripciones.

- Descuento por inscripcién anticipada: descuento
del 5% en aquellas inscripciones recibidas y
abonadas con una antelacién minima de un mes
respecto al inicio del curso.

- No Asociados: 950€ + IVA

- Descuentos del 20% para profesionales y empresas
asociadas a AERCE:

(Nota: Aplicable tinicamente para asociados del plan
vigente de cuotas, que corresponde a altas y
actualizaciones de cuota posteriores a 1-1-2017)

- Descuento de un 10% para las segundas y sucesivas
inscripciones.

- Descuento por inscripcién anticipada: descuento

del 5% en aquellas inscripciones recibidas y
abonadas con una antelacién minima de un mes

www.aerce.org
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respecto al inicio del curso.

- Este curso tiene plazas limitadas.
- El precio incluye la documentacion.

- Cancelacién: para tener derecho al reintegro total
del importe desembolsado de la inscripcién al
Curso, se debe comunicar a AERCE como minimo
10 dias laborables antes del inicio del mismo. Si se
comunica la no asistencia al curso entre los 10y 2
dias laborables antes del inicio del mismo, se
penaliza con el 50% del importe desembolsado. Si
se comunica la no asistencia a la actividad 2d as
laborables antes de la fecha de inicio del curso,
tendrd una penalizacion del 100% del importe
desembolsado. Las cancelaciones una vez iniciada
la actividad, no tendrd derecho a devolucién alguna.
Se admite la sustitucidon de la persona inscrita por
otra de la misma empresa.

AERCE se reserva el derecho de modificar o anular
la fecha del curso. AERCE no se hace responsable
de los gastos incurridos en desplazamiento y
alojamiento contratado por el asistente.
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