NERCE

Sentam las
bases de tu futuro

" |

o

CURSO

., . . & ONLINE:
Gestion financiera de la
. ., [E1 MADRID:
Direccion de Compras
e Proporcionar el conocimiento basico financiero 1. Compras en la rentabilidad de la empresa
a los gestores de Compras como elemento de e Las empresas espafiolas.
evaluacion de sus proveedores. e Efecto multiplicador de las compras sobre los
beneficios
2. Elanalisis financiero de la empresa
Luis Vega Serrano e  Conceptos previos
Experto en Direccion de Compras, de formacién e Cuentas anuales
Economista y Executive MBA por el IE Business School, * Resultados, beneficios y pérdidas
ha desarrollado su carrera profesional en los siguientes * Lafinanciacion de la empresa
sectores y empresas: automévil (ZF y Valeo), e Andlisis vertical

e Analisis de la liquidez y la solvencia
3. Elanalisis econdmico de la empresa

telecomunicaciones (Telefénica), tecnologias de la

informacion (Portum-Siemens) y consultoria
e la rentabilidad de la empresa en funcion del

margen y la rotacion

e Llarentabilidad de los fondos propios

e FEjemplo de margenes, rotaciones vy
rentabilidades

(Optimice). En la actualidad, compagina su actividad
profesional como Socio de la consultoria Optimice,
especializada en soluciones para Compras, con la
docencia como docente en AERCE Business School.
Ademas, ?s mlembro.de la Junta Directiva de AERCE en e Lapiramide de DuPont o la piramide ROI
la Comunidad Valenciana.

e  Punto de equilibro (break even)
Albert Planas Martinez

e Efecto del outsourcing sobre el punto de

Director de Compras y Logistica-CPO de Serunion-Elior equilibrio

Group desde mayo de 2015 asi como miembro de su e ElValor Econdmico Agregado (EVA)
Comité de Direccion. Licenciado en Ciencias 4. Costes de oportunidad de los activos
Econdmicas por la Universidad de Barcelona, cuenta e Rentabilidad de las inversiones
con un PDD de IESE Business School y atesora mas de e Periodos de pago

15 afios de experiencia en Compras, de entre los cuales, e  Descuentos por pronto pago

ha trabajado mas de una década en el sector del retail 5. Lafinanciacion de las inversiones

de alimentacion desempefiando diferentes funciones * laautofinanciacion

dentro del drea de Compras y Supply Chain, como la * Laobtencion de recursos ajenos

direccién de equipos de compradores o el desarrollo y * Subvenciones
e  Otras modalidades de financiacion ajena

6. Ejercicios de analisis y cdlculo de mejora de la
rentabilidad

e Andlisis econémico y financiero

profesionalizacidn de la estrategia de Compras tanto en
el dmbito nacional como internacional. Es, ademas,
miembro del comité Horeca de AECOC vy vocal de la

Junta de AERCE Catalunya. ]
e Plan de mejora de resultados

www.agerce.org




Sesiones Dias 1y 13 de diciembre: de 15:00 a 20:00
Sesiones Dias 2 y 14 de diciembre: de 09:00 a 14:00

Sesiones Webinar programadas:
- Sesién 1: 25 de noviembre de 2025 de 16:00 a
17:00
- Sesién 2: 16 de diciembre de 2025 de 15:00 a
18:00

Online: Campus Virtual de AERCE
Presencial en Madrid: Aula AERCE en IGS La Salle. C/ La
Salle, 10 (28023) Madrid

La formacion se realiza en el campus virtual de AERCE,
en donde los participantes del curso disponen de una
serie de herramientas de comunicacion, recursos vy
contenidos con ATENCION DOCENTE CONSTANTE Y
PERSONALIZADA.

A lo largo del curso desarrollan ACTIVIDADES y CASOS
PRACTICOS, que facilitan el proceso de formacién. El
modelo de aprendizaje se estructura en torno a una
EVALUACION CONTINUA, como férmula para adquirir
progresivamente los conocimientos.

Se realizan ademas SESIONES WEBINAR ON-LINE EN
DIRECTO, para la puesta en comun de los principales
aspectos del programa.
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ESTUDIA SOPORTE DOCENTE CONTINUA, PUESTA EN .
¥ QUIERAS CONSTANTE Y Y PROFUNDIZANDO EN LO
PERSONALIZADO A LO LARGO DEL CURSO

AERCE no realiza los tramites para gestionar la
bonificacion.
- No Asociados: 1.265 € + [VA.

- Descuentos del 20% para profesionales y empresas
asociadas a AERCE:

(Nota: Aplicable tnicamente para asociados del plan
vigente de cuotas, que corresponde a altas y
actualizaciones de cuota posteriores a 1-1-2017).

- Descuento de un 10% para las segundas y sucesivas
inscripciones.
- Descuento por inscripcion anticipada: descuento del

5% en aquellas inscripciones recibidas y abonadas con
una antelacién minima de un mes respecto al inicio del

Ccurso.

- Este curso tiene plazas limitadas.
- El precio incluye la documentacion.

- Cancelacién: para tener derecho al reintegro total del
importe desembolsado de la inscripcidon al Curso, se
debe comunicar a AERCE como minimo 10 dias
laborables antes del inicio del mismo. Si se comunica la
no asistencia al curso entre los 10 y 2 dias laborables
antes del inicio del mismo, se penaliza con el 50% del
importe desembolsado. Si se comunica la no asistencia
ala actividad 2 dias laborables antes de la fecha de inicio
del curso, tendrd una penalizaciéon del 100% del
importe desembolsado. Las cancelaciones una vez
iniciada la actividad, no tendrd derecho a devolucidn
alguna.

- Se admite la sustitucion de la persona inscrita por otra
de la misma empresa.

- AERCE se reserva el derecho de modificar o anular la
fecha del curso. AERCE no se hace responsable de los
gastos incurridos en desplazamiento y alojamiento
contratado por el asistente.

N\ 934532580
formacion@aerce.org

k www.aerce.org
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