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CURSO
Gestion Financiera
de la Direccion de
Compras

El curso tiene como objetivo proporcionar el
conocimiento basico financiero a los gestores de
Compras como elemento de evaluacion de sus
proveedores, herramienta para la toma de decisiones
y comunicacién de la propia gestion.

1. Compras en la rentabilidad de la empresa

e Las empresas espafiolas.

e Efecto multiplicador de las compras sobre los
beneficios.

2. El andlisis financiero de la empresa
e Conceptos previos.
e Cuentas anuales.
e Resultados, beneficios y pérdidas.
e | a financiacién de la empresa.
o Andlisis vertical
e Analisis de la liquidez y la solvencia.

3. El analisis econémico de la empresa
e | a rentabilidad de la empresa en funcién del
margen vy la rotacion.
e L a rentabilidad de los fondos propios.
e Ejemplo de mérgenes, rotaciones y rentabilidades
e La pirdmide de DuPont o pirdmide ROI.
e Punto de equilibrio (break even).

@ ON.LINE:

y MADRID:

e Efecto del outsourcing sobre el punto de
equilibrio.
e E| Valor Econémico Agregado (EVA).

4. Costes de oportunidad de los activos
e Rentabilidad de las inversiones.
® Periodos de pago.
e Descuentos por pronto pago.

5. La financiacién de las inversiones
e | a autofinanciacion.
e | a obtencion de recursos ajenos.
e Subvenciones.
e Otras modalidades de financiacién ajena.

6. Ejercicios de andlisis y cdlculo de mejora de la
rentabilidad

® Anélisis econdmico y financiero de Ejemplo 1, S.A.

e Anélisis econdmico y financiero de Ejemplo 2, S.A.
Situacién inicial.

e Plan de mejora de resultados promovida por
Compras.

o Situacion final.

D. Luis Vega Serrano
Experto en Direccion de Compras, de formacion

Economista y Executive MBA por el |E Business School,
ha desarrollado su carrera profesional en los siguientes
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sectores y empresas: automovil (ZF y Valeo),
telecomunicaciones (Telefdnica), tecnologias de la
informacion (Portum-Siemens) y  consultoria
(Optimice).

En la actualidad, compagina su actividad profesional
como Socio de la consultora Optimice, especializada en
soluciones para Compras, con la docencia como
docente en AERCE Business School. Ademds, es
miembro de la Junta Directiva de AERCE ocupando la
posicion de Presidente de AERCE en la Comunidad
Valenciana.

D. Albert Planas Martinez
Director de Compras y Logistica-CPO de Serunion-Elior

Group desde mayo de 2015 asi como miembro de su
Comité de Direccion. Licenciado en Ciencias
Econdmicas por la Universidad de Barcelona, cuenta
con un PDD de IESE Business School y atesora mds de
15 afios de experiencia en Compras, de entre los
cuales, ha trabajado mds de una década en el sector
del retail de alimentacién (Aldi y Lidl) desempefiando
diferentes funciones dentro del 4rea de Comprasy
Supply Chain, como la direccion de equipos de
compradores o el desarrollo y profesionalizacién de la
estrategia de Compras tanto en el dmbito nacional
como internacional. Es, ademas, miembro del Comité
Horeca de AECOC y vocal de la Junta de AERCE
Catalunya.

La formacion se realiza en el campus virtual de AERCE,
en donde los participantes del curso disponen de una
serie de herramientas de comunicacion, recursos y
contenidos con ATENCION DOCENTE CONSTANTE Y
PERSONALIZADA.

A lo largo del curso desarrollan ACTIVIDADES y CASOS
PRACTICOS, que facilitan el proceso de formacién. El
modelo de aprendizaje se estructura en torno a una
EVALUACION CONTINUA, como férmula para adquirir
progresivamente los conocimientos.

Se realizan ademds SESIONES WEBINAR ON-LINE EN
DIRECTO, para la puesta en comun de los principales
aspectos del programa.

:25 de noviembre de 2025, de 16:00 a 17:00 horas.
: 16 de diciembre de 2025, de 15:00 a 18:00 horas.
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ESTUDIA SOPORTE DOCENTE CONTINUA, PUESTA EN 5
Y QUIERAS CONSTANTE Y Y PROFUNDIZANDO EN LO
PERSONALIZADO A LO LARGO DEL CURSO

- 1Y 13 de diciembre de 15:00 a 20:00
- 2y 14 de diciembre de 9:00 a 14:00.

On.line: Campus virtual de AERCE

En Madrid: Aula AERCE en IGS La Salle. C/La Salle
n210, 28023 Madrid.

AERCE no realiza los tramites para gestionar la
bonificacién

TIf.: 93 453 2580
Email: formacion@aerce.org

O a través de www.aerce.org

- No Asociados: 1.265€ + IVA

- Descuentos del 20% para profesionales y empresas
asociadas a AERCE:
(Nota: Aplicable tinicamente para asociados del plan

vigente de cuotas, que corresponde a altas y
actualizaciones de cuota posteriores a 1-1-2017)

- Descuento de un 10% para las segundas y sucesivas
inscripciones.
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- Descuento por inscripcién anticipada: descuento
del 5% en aquellas inscripciones recibidas y
abonadas con una antelacién minima de un mes
respecto al inicio del curso.

(Nota: El plan vigente de cuotas de asociados de
AERCE se aplica desde fecha 1-1-2017)

- Descuento por inscripcién anticipada: descuento
del 5% en aquellas inscripciones recibidas y
abonadas con una antelacién minima de un mes
respecto al inicio del curso.

- Este curso tiene plazas limitadas.
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