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Sentamos las
bases de tu futuro

CURSO
La funcion de Compras
y Aprovisionamiento

El curso tiene como objetivo acercar al alumno al
mundo de la Funcion de Compras, exponiendo
conceptos basicos que le ayudaran a entender las
actividades de una compafiia, dominar los conceptos
de funcién y proceso, comprender los motivos por los
que la Funcion de Compras es una funcidén estratégica
de las Compaiifas.

D. Rafael Castellé Sanchez-Alamo

Ingeniero Técnico Industrial. Profesional con mas de
20 afios de experiencia en la Funcién de Compras,
comenzo su trayectoria profesional en el sector de la
consultoria en el Grupo Accenture, continuando en
British American Tobacco, donde desempefié el
puesto de Gerente de Compras para Espafiay
Portugal. Actualmente es Director de Proyectos de
Varadi Consulting, empresa dedicada a servicios
integrales de compras, especializada en consultoria y
outsourcing de compras.

Es Director Académico de AERCE y desde el afio 2004
realiza actividades como profesor en el drea de la

Funcion de Compras y Aprovisionamiento.

Convocatorias:

- INTEGRAMENTE ON.LINE:

- MADRID:

1. Funcién, Proceso y Departamento.
e Conceptos

e Funcion de Compras

e Funcion de Aprovisionamiento

2. Influencia del entorno en la funcién de compras.
e Entorno Internos
e Entorno Externos.

3. Tipos de compra.

e Por estructura del mercado
e Por tipo de empresa

e Por Sectores de la Economia

4. Evolucién de la funcién de compras y
Aprovisionamiento.

e Evolucion histérica

e Relaciones comprador-proveedor

e La cadena de suministro

e Compras como funcién estratégica

e Norma europea de compras

5. Objetivos de la Funcién de Compras y
Aprovisionamiento.

e Objetivos de Compras y Aprovisionamientos
e Politicas de Compras y Aprovisionamientos

6. Estructura en Compras y Aprovisionamiento.
o E| Proceso de Compras y Aprovisionamientos
e Estructura Organizativa

7. La ética en las compras.

e Decélogo del comprador

e Practicas poco éticas

e Practicas poco profesionales
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La formacion se realiza en el campus virtual de AERCE,
en donde los participantes del curso disponen de una
serie de herramientas de comunicacién, recursos y
contenidos con ATENCION DOCENTE CONSTANTE Y
PERSONALIZADA.

A'lo largo del curso desarrollan ACTIVIDADES y CASOS
PRACTICOS, que facilitan el proceso de formacién. El
modelo de aprendizaje se estructura en torno a una
EVALUACION CONTINUA, como férmula para adquirir
progresivamente los conocimientos.

Se realizan ademas SESIONES WEBINAR ON-LINE EN
DIRECTO, para la puesta en comun de los principales

aspectos del programa.

e 7 octubre de 2025, de 16:00 a 17:00 horas.
e 30 deoctubre de 2025, de 15:00 a 18:00

horas.
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ESTUDIA SOPORTE DOCENTE CONTINUA, PUESTA EN
Y QUIERAS CONSTANTE Y Y PROFUNDIZANDO EN LO
PERSONALIZADO A LO LARGO DEL CURSO

En modalidad presencial en Madrid:
en cada modulo, las dos sesiones de 9:30 a 13:30y de
15:00 a 18:00 horas.

On.line: Campus virtual de AERCE

En Madrid: Aula AERCE en IGS La Salle. C/La Salle
n210, 28023 Madrid.

AERCE no realiza los tramites para gestionar la
bonificacién

TIf.: 93 453 2580
Email: formacion@aerce.org

O a través de www.aerce.org

- No Asociados: 950€ + IVA

- Descuentos del 20% para profesionales y empresas
asociadas a AERCE:

(Nota: Aplicable tinicamente para asociados del plan
vigente de cuotas, que corresponde a altas y
actualizaciones de cuota posteriores a 1-1-2017)

- Descuento de un 10% para las segundas y sucesivas
inscripciones.

- Descuento por inscripcién anticipada: descuento
del 5% en aquellas inscripciones recibidas y
abonadas con una antelacién minima de un mes
respecto al inicio del curso.

- Este curso tiene plazas limitadas.
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