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AERCE Business School

AERCE es |la Asociacion Espanola de
reponsables de Compras, Contratacion
y Aprovisionamiento de referencia para
los profesionales de Compras de nuestro
pais, con mas de 1.000 empresas asociadas
y 10.000 profesionales asociados beneficia-
rios. Desde su fundacién, en los afios 80, la
Asociacion desarrolla una intensa actividad
formativa, que ha adquirido trascendencia
incluso en el panorama internacional.

;POR QUEES
IMPORTANTE

LA FUNCION DE COMPRAS
EN LA EMPRESA?

La funcién de Compras es, cada vez mas, un area critica para

la competitividad y rentabilidad de las empresas.

Hay que tener en cuenta que las empresas destinan, de
media, dos terceras partes de sus ingresos en comprar
materiales, articulos y servicios del exterior. Si la base son los
costes en lugar de los ingresos, el impacto de las Compras
cobra aun mas relevancia, ya que suponen una media de
cerca de tres cuartas partes de los costes totales.

Por lo tanto, hoy dia las responsabilidades de los
profesionales de Compras van en aumento. Compras
gestiona la mayor parte del presupuesto de la empresa
y, por tanto, tiene una gran capacidad para influir en sus
resultados.

Uno de los objetivos principales de AERCE
es que todos los profesionales de Compras
tengan acceso a una formacién adecuada,
que les proporcione competencias, cono-
cimiento, habilidades y herramientas para
optimizar sus decisiones de Compras en la
empresa y obtener ventaja competitiva.
Para ello, AERCE canaliza un afno mas todo
su plan de formacién bajo el paraguas de la
“AERCE Business School”.

{PORQUEES
VITAL

FORMARSE
EN COMPRAS?

La formacion es una de las herramientas mas importantes
para asegurar el crecimiento de una carrera profesional y fijar
perspectivas de futuro. Por este motivo, AERCE ha desarrollado
una serie de programas de formacion especializados e
impartidos por reconocidos profesionales de la funcion de
Compras.

Tanto en el caso de los profesionales en activo como en
el de quienes ven en esta actividad una opcién de futuro,
los programas de AERCE Business School ofrecen una
preparacion extraordinaria para afrontar con éxito una de las

funciones mas significativas de toda estructura empresarial.

Ademas, y para poder adaptarnos a las necesidades de cada
profesional, nuestros programas se pueden desarrollar en
formato blended , y también en formato presencial con
apoyo online.

OFERTA FORMATIVA AERCE BUSINESS SCHOOL 2022
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UNIVERSIDAD A LA CARTA

Fruto de la constante inquietud y afan innovador de AERCE para ofrecer lo mejor a sus asociados y al mercado
en general, se detectd la necesidad de una titulacion universitaria especifica para los profesionales de Compras,
inexistente en la funcién de Compras.

Con tal objetivo, AERCE y el Centro Superior de Estudios Universitarios La Salle han certificado un gran

numero de programas formativos de AERCE creando diversos itinerarios formativos de especializacién, que se

adaptan a las necesidades de cada organizacién. De esta manera, los alumnos de AERCE podrén elegir, entre

toda nuestra oferta formativa, aquellos contenidos que mas le interesen para obtener los créditos ECTS (European
Credit Transfer and Accumulation System) necesarios para conseguir su titulacién universitaria.

El resultado es un plan de Formacion que responde a la flexibilidad y especializacion demandada por las empresas. .

MASTER EXECUTIVE EN DIRECCION DE COMPRAS

El Centro Superior de Estudios Universitarios La Salle certifica los médulos formativos de AERCE, mas de
4.000 horas de formacion, de manera que se ofrece la formaciéon con la posibilidad de obtener una titulacion
universitaria, pudiéndose configurar el itinerario formativo que mejor se adapte a las necesidades del profesional
y de la empresa.

AERCE y el Centro Superior de Estudios Universitarios La Salle han lanzado esta modalidad de formacién
universitaria totalmente novedosa en la que los alumnos y las empresas, tendran la posibilidad de acceder
a titulos de Experto Universitario, Especialista Universitario o Master por el Centro Superior de Estudios

Universitarios La Salle, configurandose su propio titulo. -
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"LAS EMPRESAS DESTINAN, DE MEDIA, UN 70% DE SUS INGRESOS EN COMPRAR
MATERIALES, ARTICULOS Y SERVICIOS"

"LOS ALUMNOS DE AERCE PODRAN ELEGIR, ENTRE TODA NUESTRA OFERTA
FORMATIVA, AQUELLOS CONTENIDOS QUE MEJOR CUBRAN SUS NECESIDADES
PARA OBTENER LOS CREDITOS ECTS NECESARIOS PARA CONSEGUIR SU TITULACION
UNIVERSITARIA EN COMPRAS"

CURSOS REALIZADOS

ALUMNOS

HORAS LECTIVAS IMPARTIDAS

CURSOS FORMACION INTEGRAL*
*EQUIVALENTE A EXPERTO UNIVERSITARIO

TITULACIONES EXPEDIDAS*

*EXPERTO UNIVERSITARIO, AERCE - LA SALLE

OFERTA FORMATIVA AERCE BUSINESS SCHOOL 2022 5
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MAPA DE COMPRAS

AERCE Business School ha disefiado una oferta formativa modular, que permite disefiar un itinerario

formativo personalizado para cada uno de los profesionales de la organizacién.

FUNCION
DE
COMPRAS

PLANIFICACION

EVALUACION
DE
PROVEEDORES

GESTION
DE RELACIONES

DIFERENTES
INDUSTRIAS

MARCO LEGAL

ALMACENES

PROCESOS
(CASO PRACTICO)

GLOBAL
SOURCING

E

PROCUREMENT

NEGOCIACION

ASPECTOS
TECNICOS

NEGOCIACION

ASPECTOS

PSICOLOGICOS

RIESGOS

MEJORA
CONTINUA

RESP. SOCIAL
EMPRESARIAL

INTRODUCCION
NORMA UNE
15896

CALIDAD

LEAN SIX SIGMA

LIDERAZGO
EN
COMPRAS

GESTION
ESTRATEGICA

CATEGORY
MANAGEMENT

SUPPLIER
RELATIONSHIP
MANAGEMENT

GESTION
FINANCIERA

PERFORMANCE

CATEGORY
MANAGEMENT
(CASO PRACTICO)

CONTRATACION
DE SERVICIOS
LOGISTICOS

FUNCION
LOGISTICA

GESTION
DE
ALMACENES

GESTION
DE
TRANSPORTES

GESTION
DE
INVENTARIOS

GESTION
DE
MATERIALES

PROCESOS
LOGISTICOS

LOGISTICA
INVERSA

FISCALIDAD
PARA
COMPRADORES

RGPD/LOPD
PARA
COMPRAS

PREVENCION
RIEGOS
LABORALES

RESPONSABILIDAD
DE COMPRAS
ENLA
SUBCONTRATACION

CONTRACT
MANAGEMENT

ASPECTOS
JURIDICOS
DE LOS
CONTRATOS

HABLAR
EN PUBLICO

COACHING
COMPRADORES

CONTROL
DEL ESTRES Y
MEJORA DEL

RENDIMIENTO
EN COMPRAS

LIDERAZGO
DE INFLUENCIA
EN LA GESTION
DE COMPRA

APERTURA
AL CAMBIO

GESTION
DE PERSONAS
COMO RETO

EFECTIVIDAD
PERSONAL

DESARROLLAR
LA CAPACIDAD
EJECUTIVA

TRABAJO
EN EQUIPO
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FORMACION INTEGRAL

AERCE Businnes School facilita una capacitacion completa e integral a lo largo de toda la carrera profesional del
comprador.

La formacion mas completa de la Escuela estd concebida en tres cursos complementarios, que conforman un
programa integral equivalente al Master Executive en Direccion de Compras.

CURSO
EXPERTO
EN COMPRAS

Experto universitario
AERCE - La Salle
(20 Ects)

CURSO
GESTION
AVANZADA
DE COMPRAS

Experto universitario
AERCE - La Salle
(20 Ects)

CURSO
DIRECCION
DE COMPRAS

Experto universitario
AERCE - La Salle
(20 Ects)

MASTER
EXECUTIVE
EN DIRECCION
DE COMPRAS

Master universitario
AERCE - La Salle
(60 Ects)

Estos programas se complementan para dotar al profesional paulatinamente de herramientas para un desempeiio
de 360° en su dia a dia. Al mismo tiempo, los tres programas se pueden seguir independientemente, en funcién
de la formacién previa y experiencia del comprador.

La metodologia de formacién propuesta por AERCE permite alinear el aprendizaje al entorno de trabajo y el
intercambio de experiencias y conocimiento. Combina una evaluacién continua, el desarrollo actividades a lo
largo del curso y la presentacion por parte de los alumnos de un proyecto final, para verificar su capacidad para la
implantacion de cualquiera de las técnicas o herramientas aprendidas en sus entornos profesionales.

Metodologia blended

L]l &

Estudia cuando Soporte docente Evaluacion continua, Puesta en comin,
quieras y constante y actividades y trabajos profundizando
donde quieras personalizado a lo largo del curso en lo aprendido
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FECHAS:

Préoxima convocatoria: de Octubre de 2022 a Mayo de 2023

PRESENTACION:

En el Curso de Experto en Compras incluimos un conjunto de conocimientos, técnicas y herramientas que consti-
tuyen la base para el desempeno de cualquier parcela del d&rea de Compras. Engloba la formacién necesaria para
asegurar el conocimiento de la funcién de Compras en cuanto a procesos de Compras, gestion de proveedores,
gestién de contratos y la unidad de Compras en la empresa. Su dominio es imprescindible para que las personas
recién incorporadas a esta trascendental area, puedan ejercer su trabajo con la maxima eficacia y eficiencia.

OBJETIVOS:

«  Dotar al profesional de herramientas que faciliten sus decisiones del dia a dia.
«  Establecer las especificaciones y la planificacién de Compras.

«  Mejorar la gestion de stocks.

«  Definir las relaciones con los proveedores.

- Establecer las bases de la efectividad en la gestion de las Compras.

«  Negociar la mejora continua de las prestaciones de los proveedores.

«  Destacar los conceptos y reglas éticas de la compra.

A QUIEN VA DIRIGIDO:

«  Compradores y responsables de Aprovisionamientos.

«  Técnicos compradores y de Aprovisionamientos.

« Agentes de Compras y Aprovisionamientos.

«  Personal de reciente incorporacién al area de Compras y Aprovisionamientos.

CONTENIDO:

Maddulo 1: La Funcién de Compras y Aprovisionamiento.

Médulo 2: Definicion y Planificacién de la Compra.

Médulo 3:Identificacion, evaluacion y seleccién de proveedores.

Moédulo 4: Roles y Relaciones del proceso de Compras y Aprovisionamientos.
Modulo 5: El proceso de negociaciéon en Compras.

Modulo 6: Marco Legal de los Contratos de Compras.

Modulo 7: Gestion de Almacenes, Stocks y Logistica.

Médulo 8: Procesos y Procedimientos de Compras.

El alumno tiene la posibilidad de inscribirse al programa completo o a médulos independientes del propio Curso.

&

|
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FECHAS:

De Febrero a Octubre de 2022

PRESENTACION:

El Curso de Gestion Avanzada de Compras proporciona acceso a una formacion adecuada, que facilite a los
profesionales de Compras competencias, conocimientos, habilidades y herramientas para optimizar sus
decisiones de Compras en la empresa y obtener ventaja competitiva.

OBJETIVOS:

«  Conocer la potencia y oportunidades del global sourcing.

«  Determinar las palancas de la Calidad en Compras.

+ Cbébmoy qué herramientas debemos conocer y gestionar en Compras.

« Conocery practicar el proceso de negociacién en Compras.

«  Elaborar el mapa de riesgos en Compras.

«  Como comprar con responsabilidad social.

«  Conocer con qué grado de excelencia se gestionan las Compras en tu empresa.

A QUIEN VA DIRIGIDO:

+  Responsables y Jefes de Compras.

+  Gestores de Compras.

- Category Managers.

«  Analistas de Compras.

«  Compradores Senior.

«  Profesionales relacionados con proveedores y con las Compras y Aprovisionamientos.

CONTENIDO:

Médulo 1: Global Sourcing.

Madulo 2: La gestién de Calidad en Compras.

Mddulo 3: Gestion de la Informacién en Compras.

Madulo 4: Negociacion en Compras: Herramientas psicoldgicas.

Médulo 5: Gestion de riesgos en Compras.

Médulo 6: Mejora continua e innovacién en Compras. Compras 4.0.

Mddulo 7: Liderazgo, control y decisién como palancas hacia la excelencia en Compras.
Mddulo 8: Compras y Responsabilidad Social.

Madulo 9: Fundamentos de la Norma de Gestiéon de Compras. Caso Practico.

El alumno tiene la posibilidad de inscribirse al programa completo o a médulos independientes del propio Curso.

ol
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FECHAS:

Proxima convocatoria: De Noviembre de 2022 a Mayo de 2023

PRESENTACION:

Los nuevos tiempos, tendencias, globalizacién y de aporte de valor a la empresa exigen nuevas habilidades y
conocimientos a los Directivos de Compras.

Este curso totalmente renovado ofrece a la oportunidad de conocer las Ultimas tendencias y los aspectos
clave de la funcion de Compras y su alineamiento con otras direcciones. Se veran temas como el Lean aplicado
a las Compras, Direccién y liderazgo en Compras, Category Management, Gestion de las Relaciones con los
Proveedores o la Estrategia en Compras.

OBJETIVOS:

«  Conocer cémo gestionar los proyectos Lean en Compras.

«  Entender muy bien la diferencia entre un lider y un gestor.

«  Dirigir los procesos de gestion del cambio.

«  Entender la importancia de la estrategia y cultura corporativa.
«  Elaborar el plan estratégico del departamento de Compras.

«  Entender como pasamos de trabajar los materiales por naturaleza del producto a Gestionar
Categorias (CatMan) en base a su mercado e impacto en la empresa.

«  Conocer como desarrollar las relaciones con los proveedores (SRM) para obtener ventaja
competitiva.

- Entender las implicaciones financieras de la gestion de Compras en la rentabilidad de la
Empresa.

«  Cdémo realizar y gestionar el performance y la auditoria de Compras.

A QUIEN VA DIRIGIDO:

«  Directores, Jefes de Compras y Aprovisionamientos y profesionales.

+  Responsables de Compras con experiencia, y profesionales que deseen potenciar sus
habilidades y conocer las ultimas tendencias y los aspectos clave que inciden en esta area de la
empresa.

CONTENIDO:

Médulo 1: Gestidn Estratégica de Compras.

Moédulo 2: Gestion de Proyectos y Lean para Compradores.
Médulo 3: Direccion y Liderazgo de la funcién de Compras.
Médulo 4: Category Management.

Médulo 5: Supplier Relationship Management (SRM).
Modulo 6: Gestién Financiera de la direccién de Compras.
Moédulo 7: Performance y auditoria en Compras.

Moédulo 8: Gestion de la Cadena de Suministro & Category Management. Caso Practico.

El alumno tiene la posibilidad de inscribirse al programa completo o a médulos independientes del propio Curso.

el
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FECHAS:

Del 11 de Marzo de 2022 al 29 de Junio de 2022

PRESENTACION:

Desde AERCE, junto con la PIMEC, la confederacion patronal de pequefas y medianas empresas (pymes) y los
autébnomos de Catalufia, hemos preparado este Programa Superior de Compras para Pymes para poder tener un
mayor rendimiento y estar preparados ante el cambio.

La funcién de Compras es, cada vez mds, un area critica para la competitividad y rentabilidad de todas las empresas.
Hay que tener en cuenta que las empresas destinan, de media, entre un 60% y un 70% de sus ingresos en comprar
materiales, articulos y servicios del exterior de la organizacion. Ademas las capacidades de los proveedores son
clave para la caracterizacion y diferenciacion en el mercado por su aportacion de valor e innovacion.

Para poder tener un mayor rendimiento y estar preparados ante el cambio, en AERCE ofrecemos la posibilidad de

adquirir las competencias, habilidades y conocimientos de la funciéon de compras, enfocada a empresas pymesy
auténomos.

A QUIEN VA DIRIGIDO:

+  Responsables de Compras y Aprovisionamieno
«  Técnicos de Compras y Aprovisionamiento
«  Personal de reciente incorporacién al d&rea de Compras y Aprovisionamiento

CONTENIDO:

Madulo 1: Fundamentos de Compras (PYMES).
Médulo 2: La negociacion en Compras.

Madulo 3: Marco legal de los contratos de Compras.
Madulo 4: Gestidn de almacenes, stocks y logistica.

Médulo 5: Andlisis, gestion y control de Compras.

4
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AERCE ha identificado una gran cantidad de capacidades y habilidades generales en Compras, y las ha agrupado en diferentes areas de
especializacion. Todas ellas afectan a los diferentes puestos de trabajo de la funcidon de compras en los diferentes sectores del mercado,

tanto en el dmbito privado como en el publico.

Con el objetivo de desarrollar estas habilidades concretas de la gestion de Compras, AERCE dispone de una serie de programas de
formacion especializada que proporcionan al profesional de compras las herramientas necesarias para adquirir estas capacidades.

Estos programas se pueden desarrollar en formato presencial y/o en formato online.

ASPECTOS LEGALES Y CONTRATACION

Aspectos Juridicos de los Contratos de Compras

Contract Management

Marco Legal de los Contratos de Compras

Responsabilidades de Compras en la Subcontratacion

La Contratacion de las Entidades del Sector Pdblico

BBV VD

COMPRAS EN DIFERENTES SECTORES

Compra de Energia

Compra de Marketing y Publicidad

Compra de Servicios Profesionales

Compras de Sistemas de Informacién

Compras de Viajes Corporativos

Gestion de la Informacién en Compras

Compra de Bienes de Equipo y Mantenimiento

Fundamentos de Facility Management

Compras y contratacién de Eventos Corporativos

Compras de Flotas de Vehiculos y Movilidad Corporativa

BBV VRV VRV VR

COMPRAS INTERNACIONALES Y GLOBALIZACION

Global Sourcing

Las Nuevas Reglas Incoterms® 2020 en la Gestion de Compras Internacionales.

OFERTA FORMATIVA AERCE BUSINESS SCHOOL 2022
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CONTROL DE GESTION

Andlisis, Gestion y Control de Compras con Excel

Mejora continua e innovacion en Compras. Compras 4.0.

Gestion de Proyectos y Lean para Compradores

Indicadores de la Gestion de Compras

Performance y Auditoria en Compras

Reduccion de Costes en Compras a través del Andlisis e Ingenieria de Valor

Procurement Compliance

Gestion financiera de la direccién de Compras

Informes y cuadro de mando para Compras con Power Bl

R R R R R R R R

DIRECCION, LIDERAZGO Y GESTION DE TALENTO

Direccidn y Liderazgo de la funcién de Compras

Roles y Relaciones del Proceso de Compras y Aprovisionamientos

Técnicas de Ventas para Compradores

Liderazgo, control y decision como palancas hacia la excelencia en Compras

Mejora continua e innovacién: como pilares de la excelencia en Compras. Compras 4.0

BBV VR

ESTRATEGIA DE COMPRAS

(ategory Management

Definicion y Planificacién de la Compra

Estrategias de Compra y Analisis de Mercado

Fundamentos de Compras

Gestion de Riesgos en Compras

La funcion de Compras y Aprovisionamiento

Robotic Process Automation e Inteligencia artificial en Compras

Externalizacion de servicios, Business Process Outsourcing y planteamiento de los Service Level Agreement

BBV

14
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https://aerce.org/programas/formacion-especifica/mejora-continua-e-innovacion-como-pilares-de-la-excelencia-en-compras-compras-4-0
https://aerce.org/programas/formacion-especifica/performance-y-auditoria-en-compras
https://aerce.org/programas/formacion-especifica/indicadores-de-la-gestion-de-compras
https://aerce.org/programas/formacion-especifica/reduccion-de-costes-en-compras-a-traves-del-analisis-e-ingenieria-de-valor
https://www.aerce.org/programas/formacion-especifica/gestion-financiera-de-la-direccion-de-compras
https://aerce.org/programas/formacion-especifica/procurement-compliance
https://www.aerce.org/programas/formacion-especifica/informes-y-cuadro-de-mando-para-compras-con-power-bi
https://aerce.org/programas/formacion-especifica/direccion-y-liderazgo-de-la-funcion-de-compras
https://aerce.org/programas/formacion-especifica/roles-y-relaciones-del-proceso-de-compras-y-aprovisionamientos
https://www.aerce.org/programas/formacion-especifica/tecnicas-de-ventas-para-compradores
https://aerce.org/programas/formacion-especifica/liderazgo-control-y-decision-como-palancas-hacia-la-excelencia-en-compras
https://www.aerce.org/programas/formacion-especifica/mejora-continua-e-innovacion-como-pilares-de-la-excelencia-en-compras-compras-4-0
https://aerce.org/programas/formacion-especifica/category-management
https://aerce.org/programas/formacion-especifica/fundamentos-de-compras
https://aerce.org/programas/formacion-especifica/definicion-y-planificacion-de-la-compra
https://aerce.org/programas/formacion-especifica/estrategias-de-compra-y-analisis-de-mercado
https://aerce.org/programas/formacion-especifica/la-gestion-de-riesgos-en-compras
https://aerce.org/programas/formacion-especifica/las-nuevas-reglas-incoterms-2020-en-la-gestion-de-compras-internacionales/itemlist/search?searchword=robotic&submit_search=&categories=
https://aerce.org/programas/formacion-especifica/externalizacion-de-servicios
https://aerce.org/programas/formacion-especifica/la-funcion-de-compras-y-aprovisionamiento

GESTION DE PROVEEDORES
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Identificacidn, Evaluacion y Seleccion de Proveedores &
La Gestion de la Calidad en Compras &
Supplier Relationship Management (SRM) &
Gestion Estratégica de Proveedores &
GESTION LOGISTICA, ALMACENES Y STOCKS

Aprovisionamiento y Stocks: Gestion y Técnicas &
Gestién de Almacenes, Stocks y Logistica &
NEGOCIACION Y RELACIONES

La Negociacién en las Compras y Relaciones con los Proveedores &
Procesos, tipos y tacticas de negociacion en Compras &
Negociacion en Compras: Heramientas Psicoldgicas &
Subastas Electrénicas en Procesos de Compras &
Conocer a Compras para Mejorar sus Ventas &
CALIDAD EN COMPRAS

Curso de Formacidn de Especialista en la Norma UNE 15896 en Compras &
Curso de Refresco y Mantenimiento del Titulo de Experto segdn Norma Europea de Compras &
Técnico en la 150 20400 : 2017 de Compras Sostenibles &
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http://www.aerce.org/identificacion-evaluacion-y-seleccion-de-proveedores
https://aerce.org/programas/formacion-especifica/negociacion-en-compras-herramientas-psicologicas
https://aerce.org/programas/formacion-especifica/la-negociacion-en-las-compras-y-relaciones-con-los-proveedores
https://aerce.org/programas/formacion-especifica/procesos-tipos-y-tacticas-de-negociacion-en-compras
https://aerce.org/programas/formacion-especifica/subastas-electronicas-en-procesos-de-compras
https://aerce.org/programas/formacion-especifica/conocer-a-compras-para-mejorar-sus-ventas
https://aerce.org/programas/formacion-especifica/curso-de-refresco-y-mantenimiento-del-titulo-de-experto-segun-norma-europea-de-compras
https://aerce.org/programas/formacion-especifica/tecnico-en-la-iso-20400-2017-de-compras-sostenibles
https://aerce.org/programas/formacion-especifica/la-gestion-de-calidad-en-compras
https://aerce.org/programas/formacion-especifica/aprovisionamiento-y-stocks-gestion-y-tecnicas
https://aerce.org/programas/formacion-especifica/supplier-relationship-management-srm
https://aerce.org/programas/formacion-especifica/gestion-estrategica-de-proveedores
https://aerce.org/programas/formacion-especifica/gestion-de-almacenes-stocks-y-logistica
https://aerce.org/programas/formacion-especifica/identificacion-evaluacion-y-seleccion-de-proveedores
https://aerce.org/programas/formacion-especifica/curso-de-formacion-de-especialista-en-la-norma-une-15896-en-compras
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Crecemos contigo

PILDORAS DE AUTOFORMACION

AERCE es consciente de que hoy dia, debido a las apretadas agendas laborales, a muchos profesionales
de Compras les puede resultar complicado cuadrar sus horarios para asistir a clases presenciales.
Por este motivo, a la oferta formativa de la AERCE Business School hemos incorporado las pildoras
didacticas, unos cursos online de autoformaciéon en Compras con un formato multimedia
interactivo. Cada pildora estad enfocada a una tematica concreta ofreciendo conocimientos y
habilidades especificas y practicas para el trabajo diario.

PILDORAS FORMATIVAS

{CUALES SON LAS VENTAJAS DE ESTA MODALIDAD?

EVITA DESPLAZAMIENTOS.

OFRECE LIBERTAD DE HORARIOS.

COSTE ECONOMICO MENOR.

PERMITE CONCILIAR VIDA PERSONALY PROFESIONAL.

RAPIDA APLICABILIDAD DE LOS CONTENIDOS DEBIDO A SU CORTA DURACION
Y A UN ENFOQUE MUY PRACTICO.

TODO ELLO SIN PERDER CALIDAD EN SU FORMACION, Y CON CONTENIDOS DE PRIMER NIVEL.
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Las pildoras didacticas programadas por AERCE son las siguientes:

« Aspectos Generales de los Indicadores de Gestidon Empresarial

« Introduccién al Category Management de Compras

« Lean Procurement

- Liderazgo en Compras

« Analisis Econdmico de la Empresa

« Andlisis Financiero de la Empresa

« Marketing en Compras

» Naturaleza de la Cadena de Suministro

« Apartados de la Norma

+ Gestion del Riesgo en Compras

- Naturaleza del Riesgo

+ E-Sourcing. RFX

« Soluciones de los Portales de Proveedores

« Analisis y Gestion de los Actores en las Relaciones de Compras

- Sistemas de Planificacién de Compras

- Control y Seguimiento de la Gestién de Relaciones en Compras

» Técnicas de Prevision de la Demanda

« Influencia del Entorno y Objetivos de la funcién de Compras

- La Etica en Compras

« Precios de Venta, Costes y Precios de Compra

« Calculo de los Stocks Necesarios y Sistemas de Reacopio

+ Busqueda de los Mejores Proveedores

« Objetivo, Control y Costes de los Stocks

« Evaluacion y preseleccion de Proveedores

« Evaluacion y Seleccién de Ofertas

« Almacenes y su Gestién

DURACION

Cada pildora didactica tiene una duracion de 5 horas lectivas, y se dispone de 30 dias para realizarla.

Con la nueva politica de asociados de AERCE, todos los miembros de AERCE tienen una serie de
pildoras disponibles en funcién de la cuota (BASICA, PLUS O PREMIUM). Aprovecha esta oportunidad!

iDisfruta desde ya de todas sus ventajas!

¢Aun no eres asociado/a de AERCE? No lo dudes entra aqui y date de alta en la cuota correspondiente.
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https://www.aerce.org/programas/pildoras-de-autoformacion/aspectos-generales-de-los-indicadores-de-gestion-empresarial
https://www.aerce.org/programas/pildoras-de-autoformacion/introduccion-al-category-management-de-compras
https://www.aerce.org/programas/pildoras-de-autoformacion/lean-procurement
https://www.aerce.org/programas/pildoras-de-autoformacion/liderazgo-en-compras
https://www.aerce.org/programas/pildoras-de-autoformacion/analisis-economico-de-la-empresa
https://www.aerce.org/programas/pildoras-de-autoformacion/analisis-financiero-de-la-empresa
https://www.aerce.org/programas/pildoras-de-autoformacion/marketing-en-compras
https://www.aerce.org/programas/pildoras-de-autoformacion/naturaleza-de-la-cadena-de-suministro
https://www.aerce.org/programas/pildoras-de-autoformacion/apartados-de-la-norma
https://www.aerce.org/programas/pildoras-de-autoformacion/gestion-del-riesgo-en-compras
https://www.aerce.org/programas/pildoras-de-autoformacion/naturaleza-del-riesgo
https://www.aerce.org/programas/pildoras-de-autoformacion/e-sourcing-rfx
https://www.aerce.org/programas/pildoras-de-autoformacion/soluciones-de-los-portales-de-proveedores
https://www.aerce.org/programas/pildoras-de-autoformacion/analisis-y-gestion-de-los-actores-en-las-relaciones-de-compras
https://www.aerce.org/programas/pildoras-de-autoformacion/sistemas-de-planificacion-de-compras
https://www.aerce.org/programas/pildoras-de-autoformacion/control-y-seguimiento-de-la-gestion-de-relaciones-en-compras
https://www.aerce.org/programas/pildoras-de-autoformacion/tecnicas-de-prevision-de-la-demanda
https://www.aerce.org/programas/pildoras-de-autoformacion/influencia-del-entorno-y-objetivos-de-la-funcion-de-compras
https://www.aerce.org/programas/pildoras-de-autoformacion/la-etica-en-compras
https://www.aerce.org/programas/pildoras-de-autoformacion/precios-de-venta-costes-y-precios-de-compra
https://www.aerce.org/programas/pildoras-de-autoformacion/calculo-de-los-stocks-necesarios-y-sistemas-de-reacopio
https://www.aerce.org/programas/pildoras-de-autoformacion/busqueda-de-los-mejores-proveedores
https://www.aerce.org/programas/pildoras-de-autoformacion/objetivo-control-y-costes-de-los-stocks
https://aerce.org/programas/pildoras-de-autoformacion/evaluacion-y-preseleccion-de-proveedores
https://www.aerce.org/programas/pildoras-de-autoformacion/evaluacion-y-seleccion-de-ofertas
https://www.aerce.org/programas/pildoras-de-autoformacion/almacenes-y-su-gestion
http://asociados.aerce.org
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FORMACION IN COMPANY

La formacién empresarial y, en concreto la de los profesionales de Compras, supone una inversién de
futuro para las companias. Y es que permite que obtengan una ventaja competitiva respecto a sus

competidores mediante la mejora del rendimiento de sus equipos.

NUESTRA FORMA DE TRABAJAR CON LA EMPRESA CONSISTE EN EVALUAR LAS NECESIDADES Y SUS
REQUERIMIENTOS, MEDIR LA CAPACITACION DE LAS PERSONAS Y EN BASE A ELLO OFRECER A LA
EMPRESA LOS ITINERARIOS FORMATIVOS RECOMENDADOS PARA CADA UNO DE SUS PROFESIONALES,
ASI COMO PARA EL CONJUNTO DE LA UNIDAD. POSTERIORMENTE LA EMPRESA, EN FUNGIONDE LOS
OBJETIVOS ESTRATEGICOS QUE ESTABLEZCA CADA ANO, PODRA DETERMINAR EL DESARROLLO DE
DICHOS ITINERARIOS

Desde la AERCE Business School se ofrece a los Departamentos de Compras la posibilidad de impartir
programas formativos en las propias instalaciones de las empresas con el fin de que sus profesionales

no tengan que desplazarse para cursar nuestros programas.
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AUDITORIA DE PERFILES PROFESIONALES

ALCANCEY OBJETIVOS:

Identificar las fortalezas y debilidades del equipo de Compras en términos de
competencias, basado en las expectativas de nivel del departamento de Compras
y en funcién de la evolucidn actual y futura de la funcién de Compras.

Identificar el nivel de desempeiio de cada colaborador de Compras.

Identificar necesidades de formacion y orientaciones a nivel individual.

Definir recomendaciones de formacién, adaptados y personalizados, para el
equipo de Compras.

AL FINALIZAR LA AUDITORIA DE LOS PERFILES DE COMPRAS, SE OBTIENE:

Mapa de la situacion actual de conocimiento del area de Compras en funcién
de los aspectos requeridos por la compania.

Propuesta de itinerario formativo individual y global, cubriendo las necesidades
de la empresa.

Disefio de un plan de formacién y desarrollo en el drea de Compras a largo
plazo, permitiendo realizar un seguimiento de los progresos de los integrantes
del equipo de Compras y homogeneizar sus conocimientos.
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INFORME PERFIL PROFESIONAL

ESTRATEGIA DE COMPRAS Y APROVISIONAMIENTO

Estrategia Corporativa

Estrategia de Compras

Gestion de Compras

Estrategias de Suministro

Gestion de Aprovisionamientr

Gestion de la Organizacion de Con

Gestion de las Relaciones |

OFERTA FORMATIVA AERCE BUSINESS SCHOOL 2022
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EQUIPO DOCENTE

En AERCE Business School, nuestros profesores alinan
la experiencia de varios anos en posiciones directivas
con la docencia en materia de Compras, contrataciéony
aprovisionamientos.

Como resultado, el claustro de profesores ha sido cuidadosamente
seleccionado para cada uno de nuestros cursos. Cada docente
dispone de los conocimientos y experiencias que le acreditan

como experto en la materia que imparte. Asimismo, todos ellos han
discutido y compartido de forma conjunta la orientacién formativa de
los médulos, dando a cada uno de los cursos un caracter integrador,
con una vision global que garantiza los objetivos de los mismos.

BECAS Y DESCUENTOS

En AERCE Business School creemos firmemente que la formacién es el camino para optimizar la
gestion de Compras en las empresas y dotar al profesional de herramientas que le permitan extraer el
maximo rendimiento de su dia a dia. Por este motivo, hemos puesto marcha un programa de becas y
descuentos disponible para todos aquellos profesionales y empresas que quieran inscribir a sus
trabajadores en cualquiera de los Programas de Formacién de AERCE Business School.

« Asociados personales en situacion de
desempleo: Beca del 35%.

« Asociados personales en activo y
empresas PYME que facturan menos
de 15Mé€: Beca del 25% para asociados

del plan vigente de cuotas (15% para Descuento adicional del 5% en aquellas
asociados del plan anterior). inscripciones recibidas y abonadas con una
. Asociados empresas PYME que facturan antelacién minima de un mes respecto al
entre 15M€ y 50M€: Beca del 15% para inicio del curso. Este descuento es aplicable a
asociados del plan vigente de cuotas (10% Asociados y No Asociados.

para asociados del plan anterior).

« Asociados empresas que facturan mas de
50Mé€: Beca del 10% para asociados del
plan vigente de cuotas (5% para asociados
del plan anterior).
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CURSOS

) BONIFICABLES
No lo dudes entra en http://asociados.aerce.org y date A TRAVES DEL SISTEMA

DE FINANCIACION DE LA

de alta en la cuota correspondiente.
FORMACION CONTINUA

iDisfruta desde ya de todas sus ventajas! = U \| DA =

DICEN DE NOSOTROS...

Estoy sequra que en un futuro préximo todos los que hemos realizado este curso, llegaremos a influir en las empresas mds
destacadas. Gracias a esta formacidn, he consequido ascender en mi empresa y después de 13 afios en la empresa fui nombrada
Responsable de Compras. ;Se le puede pedir mds a un curso?

Leticia Martinez, Responsable de Compras de CEGELEC. Alumna del Curso de Experto en Compras.

(on el curso de Gestidn Avanzada de Compras he consequido tener una vision mds profesional y plena de todo el proceso de
compras, permitiéndome perfeccionar algun proceso u operativa diaria en mi empresa, con el objetivo de la busqueda de la
excelencia deseada, aplicada a la mdxima aportacion en términos de eficacia y eficiencia.

Enrique Sanz , Sourcing Specialist, Strategic Sourcing & Procurement . The Walt Disney Company.

El curso estd perfectamente planificado y estructurado. El nivel del profesorado es excelente tanto académica como diddctica-
mente, demostrando también interés en las consultas y dudas planteadas. Ademds me qustaria destacar el planteamiento del
curso, aunando teoria y un enfoque prdctico que permite abordar desde el primer momento las decisiones del dia a dia de la
funcidn de Compras. En definitiva muy recomendable.

Alfredo Busto Rubiera, Jefe de Proyecto de DURO FELGUERA. Alumno del Curso de Experto en Compras.

La formacidn en compras que realiza AERCE, impartida por verdaderos profesionales en la materia, proporciona informacion y
herramientas de gran valor y utilidad, que permitirdn al alumno convertirse en un profesional de la funcidn de compras.

Alberto Andérez Ibafez, Director de Compras de AQUALIA, S.A. Alumno del Curso de Experto en Compras.

OFERTA FORMATIVA AERCE BUSINESS SCHOOL 2022 23


http://asociados.aerce.org

OFERTA FORMATIVA 2022

La formacidn me ha aportado diferentes perspectivas a las funciones del departamento de compras: estrategia, organizacion,
mejores prdcticas, tendencias de mercado, herramientas online, etc. £l aspecto que mds valoro es el nivel de los formadores,
profesionales con una larga experiencia, la cual han compartido con todos nosotros. £n definitiva, una experiencia muy enrique-
cedora que posiblemente complementaré en un futuro con un nivel superior al realizado.

Joan Gomera, Comprador en MAXION WHEELS. Alumno del Curso de Gestion Avanzada de Compras.

El Curso de Experto en Compras impartido por AERCE ha sido un curso muy provechoso. Se han ofrecido conteni-
dos de gran valor y estos son muy aplicables a las posiciones relacionadas con la direccion de Compras y la ges-
tion integral del propio departamento. Estoy convencido que esta formacion me servird de referencia para lide-
rar mis gestiones y coordinar todo tipo de estrategias presentes y futuras encaminadas hacia la mejora continua.

Xavier Martinez Masana, Responsable de Activos y Compras, ESTABANELL&PAHISA, S.A.

Alumno del Curso de Experto en Compras.

Lo mds importante para mi ha sido la vision de las importancia de la funcidn de Compras, alineada con la estrategia de la compa-
fifa y por ende la importancia que tiene la funcidn de Compras y el comprador en la consecucidn de los objetivos de la compafiia.

Humberto Hernéndez Lao, Jefe Compras y Contrataciones de

(ompafiia Logistica de Hidrocarburos CLH, S.A.

Decidi reorientar mi carrera profesional por el estimulo que supone la posibilidad de aplicar los conocimientos de gestion y and-
lisis adquiridos en AERCE, orientados hacia un entorno de empresas estratégicas,, con una firme trayectori, ademds del reto
que constituye integrarse en equipos multidisciplinares de profesores que aportan su gran trayectoria profesional y contribuyen
a formar los futuros especialistas con un Master Homologado por la Universidad La Salle .

Ivan Gémez Infantes. Alumno del Curso de Experto Universitario en Gestion Estratégica de Compras.

La formacidn que realiza AERCE aporta competitividad y valor a las empresas que confian a ella su formacion. Mi experiencia
como alumna me ha permitido adquirir conocimientos interesantes que se pueden aplicar a mi trabajo, en cuanto a adaptacion
de ideas y mejoras de procesos. £l modelo que utilizan se ajusta perfectamente al perfil de las personas que trabajamos.

Mdnica Rodriguez, Jefa de Compras de SERVICIOS RENOVADOS DE ALIMENTACION, S.A.

Alumna del Curso de Direccion de Compras.
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DIPLOMAS Y CERTIFICACIONES

La titulacion de AERCE Business School debe garantizar al mercado que se dispone de los
conocimientos que amparan los cursos. Es por ello que se establecen tres tipos de titulaciones segun
los requisitos cumplidos por los/as alumnos/as:

Se entregara a todos los participantes de los cursos que acrediten completar un porcentaje igual o
superior al 80% del total de horas lectivas.

Se entregara a todos aquellos alumnos que, ademads de los requisitos del Certificado de AERCE, superen
las pruebas de evaluacién finales correspondientes.

Los alumnos que lo deseen pueden optar a la obtencién del titulo Universitario en la especialidad que
corresponda. Este titulo es expedido por el Centro de Estudios Universitarios La Salle y estd avalado
por AERCE. La Salle otorgara el titulo a los alumnos que hayan realizado el curso si disponen de la

titulacion de licenciado, ingeniero, arquitecto, graduado o titulacion equivalente. En caso contrario, La

Salle podra validar al alumno en funcién de la formacién y experiencia previas.

Schoo d=ell

OFERTA FORMATIVA AERCE BUSINESS SCHOOL 2022 25



OFERTA FORMATIVA 2022

26

» contiqc

OFERTA FORMATIVA AERCE BUSINESS SCHOOL 2022



A Businessl

aerce SChOO

ecemaseango 1 2022

Con acceso a titulacion AERCE

Universitaria de: !.EA.&WAM!Z.!;E es miembro de: a#en ‘ @
MADRID BARCELONA
Paseo de la Castellana n° 121. 7°D Calle Aribaun° 112, 2¢, 12
28046 Madrid 08036 Barcelona
Teléfono: 91 476 01 44 Teléfono: 93 453 25 80

formacion@aerce.org
WWWw.aerce.org


mailto:formacion%40aerce.org?subject=

